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PUBLIC CONCERNE et PREREQUIS 

CONDITIONS et INTERVENANT 

DEMARCHE PEDAGOGIQUE 

Comprendre et analyser les prévisions 

DEROULEMENT OBJECTIFS 

Supply Chain Managers, responsables commerciaux, 
planificaƟon qui veulent meƩre en œuvre et comprendre, les 
prévisions commerciales et leurs impacts sur le pilotage de la 
Supply Chain en industrie ou dans la distribuƟon.  
Prérequis : Ancienneté dans la foncƟon de 1 an minimum.  

La formaƟon alterne : 
· UneÊapprocheÊthéorique 
· DesÊexemplesÊdeÊcasÊ 
 
 
CeƩe formaƟon permet aux parƟcipants de comprendre le 
processus prévisionnel et d’en mesurer les impacts, les 
difficultés, les écueils et les gains potenƟels pour l’entreprise. 
 
SupportÊdeÊformaƟonÊremisÊauxÊparƟcipants 

Durée : 2 jours de formaƟon 
Format : INTRA entreprise, 3 200 € HT, 4 personnes maxi 
      INTER entreprises : 1 600 € HT / parƟcipant 
 
Contact : ChrisƟne INGLESSI +33 4 78 77 36 91  
  c.inglessi@aloer.fr 
 
Intervenant : Consultant expert en prévisions 
 

AxeÊformaƟonÊ:Ê 

DésignaƟonÊ: Prévisions 

A½Ê�Ù - SCM – Fondamentaux –  

 
Du besoin de prévoir à l’analyse des prévisions, comprendre 
les impacts des prévisions sur le pilotage de la Supply Chain. 

IntroducƟon aux prévisions commerciales 
Pourquoi prévoir ? 
Quelques idées  
Place et rôle des prévisions 
 
 
Différents modèles de prévisions 
Prévisions subjecƟves et objecƟves 
 
 
Un ouƟl pour étudier et suivre les prévisions 
Construire son processus prévisionnel 
 MeƩre en place la saisie, l’analyse et la validaƟon des 
prévisions 
 Suivre le prévu et le réalisé 
 
 
AnƟciper en producƟon 
OpposiƟon entre ventes et demande 
Cycle de vie produit et prévisions 
Prévisions et MRP 
 Quels flux pour mes produits ? 
 
 
Méthode de gesƟon de la demande 
Comment gérer la demande ? 
Eclatement de la prévision 
 Court terme, long terme 
 ConsommaƟon de la prévision par les commandes 
PragmaƟsme ente besoin et réponse 
L’erreur de la prévision 
 Suivi et indicateurs types 
ValorisaƟon des sources d’informaƟon supplémentaires 
Cycle d’amélioraƟon de la prévision 
Règles à meƩre en œuvre 
 Les règles classiques de pilotage de la prévision 
 
 
InteracƟons des facteurs 
Fiabilité de la prévision et taux de service 
Erreur de prévision et stock de sécurité 
Stock de sécurité et taux de service 
 
 
Panorama des ouƟls SI   
ERP et ouƟls spécialisés 
 

FormaƟon ConvenƟonnée 


